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BANCO DE PROYECTOS
Villa de Adelaida – Espacio de Diseño e Innovación
Ministerio de las Culturas, las Artes y los Saberes | CoCrea | LCI Bogotá
Convocatoria Junio 2026

PLANTILLA DE POSTULACIÓN

Instrucciones generales:
1. Complete todos los campos de esta plantilla de forma clara y concisa.
1. Use un máximo de 200 palabras por campo, salvo que se indique lo contrario.
1. Adjunte este documento junto con el enlace del video de presentación al formulario de inscripción.
1. Fecha límite de recepción: 5 de junio de 2026. 
1. IDENTIFICACIÓN DEL EMPRENDIMIENTO
 
	Nombre del emprendimiento
	

	Nombre del representante / contacto principal
	

	Tipo de persona
	☐ Natural con establecimiento comercial    ☐ Jurídica 

	NIT / Cédula
	

	Correo electrónico
	

	Teléfono / WhatsApp
	

	Ciudad / Municipio
	

	Sitio web / redes sociales
	

	Fecha de constitución legal
	

	Etapa del emprendimiento
	☐ Emergente (1 a 2 años)    ☐ En consolidación (2 a 4 años)

	Campo del diseño
	☐ Artesanal/oficios  ☐ Objetos/productos  ☐ Gráfico  ☐ Industrial  ☐ Modas  ☐ Interiores  ☐ Digital  ☐ Otro: _______________


2. DESCRIPCIÓN GENERAL DEL EMPRENDIMIENTO
2.1. ¿Qué hace tu emprendimiento?
Describe en pocas líneas a qué se dedica, cuál es su actividad principal y el campo del diseño en el que opera.
 
 
 
 
 
2.2. Historia y origen
¿Cómo y por qué nació el emprendimiento? Menciona el contexto, la motivación inicial y el camino recorrido hasta hoy.
 
 
 
 
2.3. Equipo
¿Quiénes conforman el equipo? Señala roles, perfiles y número de personas involucradas (fundadores, colaboradores, aliados clave).
 
 
 
3. MODELO DE NEGOCIO
Esta sección está basada en los bloques del Business Model Canvas de Osterwalder. Describe cada componente de forma honesta y concreta, según el estado actual de tu emprendimiento.
3.1. Propuesta de Valor
¿Qué problema resuelves o qué necesidad satisfaces? ¿Qué te diferencia de otros emprendimientos similares? Describe el valor único que ofreces a tus clientes.
 
 
 
 
 
3.2. Segmentos de Clientes
¿A quiénes va dirigido tu emprendimiento? Define los grupos de personas u organizaciones a los que sirves. Puedes indicar perfil demográfico, intereses, comportamientos de compra u otros rasgos relevantes.
 
 
 
 
3.3. Canales
¿Cómo llegas a tus clientes? Describe los canales a través de los cuales comunicas, distribuyes y vendes tus productos o servicios (tienda física, redes sociales, marketplace, ferias, web, aliados comerciales, etc.).
 
 
 
 
3.4. Relación con los Clientes
¿Cómo te relacionas con tus clientes antes, durante y después de la compra? ¿Ofreces atención personalizada, comunidad, servicio posventa, suscripciones, etc.?
 
 
 
 
3.5. Fuentes de Ingresos
¿Cómo genera dinero tu emprendimiento? Indica las formas en que obtienes ingresos: venta de productos, servicios, comisiones, licencias, suscripciones, proyectos por encargo, entre otros. Si puedes, señala cuál es la fuente principal.
 
 
 
 
3.6. Recursos Clave
¿Qué activos son fundamentales para que tu modelo de negocio funcione? Incluye recursos físicos (taller, maquinaria, herramientas), intelectuales (marca, diseños, software), humanos (habilidades del equipo) y financieros.
 
 
 
 
3.7. Actividades Clave
¿Cuáles son las actividades más importantes que realizas para que tu emprendimiento funcione? (diseño, producción, gestión de comunidades, ventas, logística, etc.)
 
 
 
 
3.8. Alianzas y Red de Apoyo
¿Con quiénes colaboras o te apoyas para operar y crecer? Menciona proveedores estratégicos, aliados institucionales, comunidades, colectivos u otras organizaciones relevantes para tu emprendimiento.
 
 
 
 
3.9. Estructura de Costos
¿Cuáles son los principales costos para mantener y operar tu emprendimiento? (materias primas, nómina, alquiler, logística, marketing, plataformas digitales, etc.) ¿El modelo se orienta más a reducción de costos o a generación de valor?
 
 
 
 
4. NECESIDADES Y PLAN DE FORTALECIMIENTO
4.1. Principales retos y necesidades actuales
¿Cuáles son los principales obstáculos o cuellos de botella que enfrenta tu emprendimiento hoy? Sé específico.
 
 
 
 
 
4.2. Áreas en las que requieres acompañamiento
Marca con una X las áreas de mayor necesidad y explica brevemente por qué:
	¿?
	Área
	¿Por qué la necesitas?

	☐
	Aspectos legales
	 

	☐
	Modelo de negocio y competitividad
	 

	☐
	Presencia y posicionamiento de marca
	 

	☐
	Circulación y comercialización
	 


4.3. Objetivos de crecimiento (corto y mediano plazo)
¿Qué quieres lograr en los próximos 6 a 12 meses? ¿Y en los próximos 2 años? Sé concreto y realista.
 
 
 
 
 
5. PLAN PRELIMINAR DE INVERSIÓN (CAPITAL SEMILLA)
Cada emprendimiento seleccionado recibirá un capital semilla de hasta $7.400.000 COP en especie, gestionado por LCI Bogotá. A continuación, describe una necesidad estratégica y propón cómo utilizarías este recurso.
5.1. Necesidad estratégica identificada
¿Cuál es la necesidad o brecha que el capital semilla ayudaría a resolver? ¿Por qué es prioritaria para el crecimiento del emprendimiento?
 
 
 
 
 
5.2. Propuesta de inversión
Describe las acciones concretas en las que usarías el capital semilla. Recuerda que solo puede destinarse a: Maquinaria, incluidos equipos técnicos o tecnológicos, Materias primas e insumos, Software y/o Mercadeo y productos relacionados.
	Rubro / Actividad
	Categoría permitida
	Valor estimado (COP)

	 
	 
	$

	 
	 
	$

	 
	 
	$

	 
	 
	$

	TOTAL ESTIMADO
	$


Nota: El plan definitivo de inversión se ajustará durante la etapa de diagnóstico y mentorías, de acuerdo con las necesidades del emprendimiento y los recursos disponibles.
5.3. Impacto esperado
¿Qué cambio o mejora concreta esperas lograr en tu emprendimiento con esta inversión? ¿Cómo contribuirá a su sostenibilidad y proyección?
 
 
 
 
 
6. ¿POR QUÉ DEBERÍA ESTAR TU EMPRENDIMIENTO EN EL BANCO DE PROYECTOS DE VILLA ADELAIDA?
Esta es tu oportunidad de argumentar, con convicción y en tus propias palabras, por qué tu emprendimiento merece ser parte de esta ruta de fortalecimiento. El comité evaluador valorará la coherencia, el potencial y la claridad de tu motivación.
6.1. Motivación 
¿Qué te motivó a postularte? 
 
 
 
 
 
6.2. Potencial de crecimiento y sostenibilidad
¿Por qué crees que tu emprendimiento tiene potencial para crecer y sostenerse en el tiempo? ¿Qué evidencias o resultados actuales respaldan esa proyección?
 
 
 
 
 
6.3. Impacto en tu comunidad o sector
¿Qué impacto tiene o puede tener tu emprendimiento más allá del ámbito económico? Considera el impacto cultural, social, territorial o en comunidades específicas.
 
 
 
 
 
6.4. ¿Qué quieres llevarte del proceso?
Si fueras seleccionado/a, ¿qué aprendizajes, conexiones o transformaciones esperas obtener de las mentorías, el acompañamiento y el capital semilla? ¿Cómo cambiaría tu emprendimiento?
 
 
 
 
6.5. Mensaje final al comité evaluador
En un máximo de 150 palabras, escribe un mensaje directo y auténtico al comité: ¿por qué tu emprendimiento y no otro?
 
 
 
 
 
 
 
 
7. DECLARACIÓN Y FIRMA
Yo, el/la suscrito/a, declaro que la información consignada en este documento es veraz y completa, que cumplo con todos los requisitos establecidos en la convocatoria y que me comprometo a cumplir con las obligaciones derivadas del proceso de selección y fortalecimiento, en caso de resultar seleccionado/a.

	
Firma del representante legal / emprendedor/a
	
Ciudad y fecha
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